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Arion on its way

Vor gut einem Jahr berichtete TELE-satellite Uber die
Erfolge des slidkoreanischen High Quality Receiver
Herstellers Arion, beheimatet in der Stadt Anyang,
einem der sldlichen Vororte von Seoul. Bei unserem
neuerlichen Besuch wollten wir wissen, wie Arion die
schwierige Markt-Phase im letzten Jahr Uberstand, und
welche Expansionspldne das Unternehmen fiir 2009 in
Vorbereitung hat.

Wir finden Sam Chang, den Senior
Marketing Manager, in einem neuen
Gebaude, nicht weit von der alten Fir-
menzentrale. Er erzahlt: “Wir sind hier-
her umgezogen, weil unsere Mitarbeiter
hier bessere Bedingungen vorfinden.”
Insgesamt 80 Mitarbeiter beschdaftigt
Arion, davon sind alleine 50 Ingenieure in
Research & Development in Anyang city,
Korea, tédtig. “Die eigentliche Produktion
der Receiver erfolgt in Stidchina,” erzahit
Sam Chang.

Marketing Manager Joey Lee gibt noch
geographischen  Einzelheiten: “30%
unserer Produkte gehen in den indischen
Markt, weitere 30% in den stidamerika-
nischen Markt, und der Rest von 40%
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viele Spiegel auf dem Dach stehen

hat, dann handelt es sich um einen
Receiverhersteller. Jeong Woo Lee ist einer
der Arion-Techniker und ist gerade dabei,
einen LNB feinzujustieren. Im Hintergrund
die Skyline von Anyang, einem siidlichen
Vorort von Seoul.

geht nach Europa.” Sam Chang ergéanzt:
“Unser eigenes Sales Office in Argenti-
nien ist seit Anfang 2007 aktiv," und fahrt
fort: “Fur 2009 wollen wir besonders in
West Europa weiter wachsen.”

Thomas Roh ist Director Sales & Mar-
keting und erzahlt Einzelheiten Uber die
Markte von Arion: “Seit 2006 konzent-
riert sich Arion mehr auf den Programm-
anbietermarkt in Sitdamerika, Indien
und anderen Emerging Markets und hat
Vereinbarungen mit flihrenden Kabel-

Klarer Fall: wenn eine Firma so

und Satelliten-TV-Anbietern geschlos-
sen. Aber bald kommen wir nach Europa
zurlck, das eines unserer Haupt-STB-
Markte ist, und zwar mit neuen HD-Platt-
formen wie dem auf HD basierendem
ST7101, einem HD-PVR ready und einem
Broadcom based dual HD PVR."

Auf diesem Gebiet der Kooperationen

mit den verschiedenen Satelliten- und
Kabelbetreibern will Arion besonders
wachsen. Wie sieht denn das mit der
Produktpalette aus? “"Der HD-Markt liegt
eindeutig in Europa,” gibt Sam Chang zu
bedenken und listet die Produkte auf, die
Arion flr diesen Markt vorbereitet: “Im
1. Quartal 2009 bereiten wir einen HDTV
Receiver mit PVR-ready vor, das heif3t mit ;
AnschluBmaéglichkeit flir eine Festplatte,
im 2. Quartal folgt ein HDTV Receiver
mit eingebauter Festplatte, und fir Ende

M Das Arion Sales Team bei
der Arbeit




—
ARION

M Joey Lee, Marketing Manager im
Marketing Team

B H.M. Park ist Senior Managing Director und zusténdig fiir die 50 Hard- und Software-Ingenieure im
R&D Team von Arion.

-

M Psst, nicht storen: ein Ingenieursteam diskutiert das Circuit Design eines
neuen Receivers

M Einer der Software-Ingenieur bei der
Feinentwicklung der neuen Software fiir
das HD PVR-Modell, das in Kiirze auf den
Markt kommen wird.

2009 sind wir in der Planung fur IP-TV
Gerate.” Joey Lee erganzt: “Sobald
erste Mustergerate zur Verfligung
stehen, werden wir diese TELE-satel-
lite fir einen Testbericht senden.”
Die TELE-satellite Test-Redakteure
und Leser sind schon gespannt auf
diese neuen HDTV-Gerate in MPEG4,
vor allem, weil Arion-Gerdte schon
immer zur Top-Klasse gehoren.

Treffen kann man die Arion Mitar-
beiter Gbrigens in 2009 auch auf zwei
Messen: “Wir werden auf der ANGA
und auf der IBC vertreten sein,” sagt
Sam Chang.

Arion ist aktiv wie immer, und wir
freuen uns auf die neuen Arion Qua-
litatsreceiver!

Qualitatskontrolle bei einemm
Qualitatshersteller ist alles: Eun-Ju Choi
ist Test-Ingenieur im Qualitdtsteam und
tiberpriift hier in der Warmekammer das
Verhalten einer neuen Arion Receiverserie.
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